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Direktorin Mesaji

Ozyegin Universitesi Teknoloji Transfer Ofisi (OzU TTO)
olarak 2016 yilinda ¢alismalarimiza “Ticarilestirme”
faaliyetlerine yogunlasarak devam ediyoruz. Bultenimizin bu
sayisinda ticarilestirmede TTO’larin rolu lizerinde odaklanarak
ticarilestirmenin ilk adimlari, yatirimci goériismeleri,
ticarilestirme surecinde yapilmasi gereken planlamalar,
finansal ve hukuki agidan dikkat edilmesi gereken konulardan
bahsedecek ve yatirimci géziinden oneriler ile arastirmaci,
girisimci géziinden deneyim paylasimlari yapiyor olacagiz. Bu
saylyl okurken "ticarilestirme" s6zcuginun gunluk hayatta
kullanildigindan farkl olarak bilim ve arastirma sonuglarindan
ekonomik deger yaratma anlaminda kullanildigina dikkatlerinizi
cekmek isteriz.

TTO’lanin ticarilestirme ekosistemine olumlu katki saglayabilmeleri igin, ticarilestirme siirecinde tstlenmesi
gereken sorumluluklarin dogru tanimlanmasi oldukga énemlidir. Bu sorumluluklarin ana gergevesi
asagidaki gibi cizilebilir:

« Fikri ve Sinai Miilkiyet portféyiiniin yénetimini yapmak- Yenilik unsurunun ve ticarilestirme potansiyelinin
belirlendigi ve kurumun inovasyon stratejisi ile uyumlu olan potansiyeli yiksek teknolojilerin tanitimini
yapmak ve bu kapsamda arastirmacilarin yatirimcilara erisimini saglamak

» Ticarilegtirme stratejisini dogru belirlemek ve uygulamak- Bazi durumlar igin mevcut olan teknolojinin
lisanslanmasi en ideal yontem iken, bazi durumlar igin devretmek ve ya sirket kurmak daha uygun olabilir.
* Ticarilestirme surecini finansal, hukuki agidan ele alabilecek uzmanlar igceren destek ekipleri olugturmak
ve arastirmacinin yaninda olmak

* Yatirnmci gérismeleri igin arastirmacilari kilit noktalar ve sorulacak dogru sorular ile ilgili hazirlamak ve
sire¢ boyunca devam eden muzakereleri yonetmek

* Yatirnmcinin ilgisinin yakalandigi noktada baglayan finansal fizibilite galismasi/is plani igin destek
saglamak

* Ticarilestirmenin hukuki boyutu igin destek saglamak.- Zira lisans ve devir sdzlesme siiregleri bu alanda
uzmanlasmis ve siirece hakim deneyimli hukukgu destedi olmadan hataya oldukga agik bir siiregtir.

Bu gorev ve sorumluluklar TTO uzmani, girisimci, arastirmaci ve yatirnmci agisindan farkliliklar gésterebilir.
Bu sebeple biiltenimizin igerisinde ticarilestirme slreglerinde yer alan her bir oyuncunun géziinden sureci
ve deneyimlerini sizlerle paylasacadimiz yazi ve roportajlara yer vererek her birinin TTO’dan beklentilerini
ve ideal durumlarda surecin nasil olmasi gerektigini irdeliyor olacagiz.

Son olarak; motivasyonu, amaci, gal!§ma sekli, karakteri ve dili gok farkl olan girigsimci, arastirmaci,
yatirimei gibi oyuncular arasinda OzU TTO olarak arayiiz rolii oynadigimiz ve ortak anlagsma saglayarak
ticarilestirme bagarisini yakaladigimiz basari hikayelerini sizlerle paylasiyor olacagiz. Umariz keyifle
okursunuz.

Nilay U. Papila, Dr
Direktor, Teknoloji Transfer Ofisi
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Ticarilestirmede TTO’larin Rolu

Universite biinyesinde Uretilen bilgi ve teknolojilerin toplum yararina déniistiirilebilmesi igin buluslarin
ticarilestirilmesi konusunda gelistirilecek stratejilerin TTO faaliyetlerinin basarisi igin kilit 5Sneme sahip
oldugu bilinmektedir. Arastirma giktilarinin triine donlserek son kullaniciya ulasmasini saglamak,
olusturulan bu stratejilerin dogru kurgulanmasina baglidir.

TTO’larin temel hedeflerinden biri, Gniversitede Uretilen bilgi ve teknolojinin korunmasi olmaktadir. Bulugun
ortaya ¢ikmasindan itibaren TTO’nun Ustlenmesi gereken sorumluluklar su sekilde 6zetlenebilir:

* Fikri ve Sinai Milkiyet Haklarinin hangi yontem ile korunacagdina karar verilmesi
* Patent bagvuru ve tescil streglerinin yurdtilmesi

* Ticarilestirme stratejisinin belirlenmesi

* Yatinnmci gérigmelerinin organizasyonu

* Buluscu ile yatinmci arasinda araytiz goérevi Ustlenilmesi

* Lisanslama/Devir streglerin yonetilmesi ve takibinin yapilmasi

* Firma kurulacak ise tim agamalarda mali takip ve hukuk desteginin verilmesi

» TUm sureglerin hukuki boyutta takibinin yapilmasi

Geleneksel TTO modelinde TTO’larin ticarilestirme siirecinde Ustlenmesi gereken rol, tniversite ve sanayi
arasinda kopri gorevi gérmek ile baslar. TTO'lar ilk asamada; Universitelerdeki teknolojinin pazar ihtiyaglari
dogrultusunda gelistiriimesi icin misteri ihtiyaglarinin bilinmesi ve firmalarin Gniversite blinyesindeki yeni
teknolojileri 6grenmesi sureglerindeki arayliz boslugunu doldurur.

Geleneksel TTO Modeli
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Temel Temel Uygulamal
Bilimler Arastirma Aragtirma

Pazar veya miisteri ihtiyaglarin En yeni ve gelisen teknolajilere
tespit edemeyebilir hakim olmayabilir

e Arayiiz e
Uygulama gelistirmeye agik Teknoloji ticarilestirmek igin yeteri
olmayabilir kadar olgun olmayabhilic
Genelde bireysel/kigik gruplar is gelistirme icin tek bir patent
halinde. yeterli olmayabilin

Geleneksel TTO modelinde bu arayiiz roll sadece koprii gérevi gérmeyi gerektirirken, yeni nesil TTO’lar bu



rolu bir adim daha ileriye goturebilme misyonu ile inovasyon kultirinun yayginlasmasini saglama, bu
alanda galisacak egitimli IK yetistirme, arastirmanin bagindan (retim asamasina kadar tiim inovasyon
strecini ydbnetme ve yonlendirme siirecinde aktif olarak yer alir. Bu sayede Universitelerde Uretilen bilgi ve
teknolojinin ticarilestiriimesine de olanak saglayacak ortam yaratir.

Yeni Nesil TTO Modeli

Yeni Sirketler
ve Lisanslar

Kaynak: SRI International,
https:/ fwww.sri.com/

« Ticarilestirmenin ilk Adimlar ve Finansal Boyutu

Uretilen bilgi ve teknolojinin ticarilestiriime basarisi, fikri miilkiyet haklarinin korunmasi ve bulusun dogru
degerlendiriimesi ile dlgllebilir. Fikri hakkin korunmasi igin iki yol tercih edilebilir; ticari sir olarak kalmasi
veya tescil surecinin baglatilmasi. Ticari sir daha genel bir koruma kapsaminda oldugundan herhangi bir
ihtilaf durumunda daha riskli bir koruma sistemi olustururken, patent tescil sureci ise oldukga maaliyetli
olmaktadir. Bu agamada bulusa yonelik hazirlanacak patentlenebilirlik ve ticarilesebilirlik raporlarinin
degerlendiriimesi ile karar verilmesi en dogru yol olmaktadir .

Patent ile koruma altina alinan buluslarin ticarilestiriime oranlari ABD’de bile %20’lerde kalmaktadir.
ABD'deki patent bagvurusu kabul oraninin %60 ve ticarilestiriimis patentlerlerden patent bagvuru maliyetini
geri kazanma oraninin %50 oldugu duslnilirse, patentlerin sadece %5'inin bulusgulara kazang sagladigi
soylenebilir. [1]

ABD'deki patent ve ticarilestirme dagilimina baktigimizda ise; en iyi 20 Universite, patent aktivitelerin
%70’ine sahiptir. Ustelik, bu Universitelerde lisanslama gelirinin gogunlugu sadece birkag kilit patentten
olugsmakta ve genelde en basarili 5 patent, toplam gelirin %70-90’in1 yaratmaktadir. [2]

Oldukga zorlu olan ticarilestirme siireclerinde kritik konular engel teskil edebilmektedir. Epting, Gatling, and
Zimmer (2011) tarafindan yapilan bir arastirmaya goére ticarilestirme engelleri su sekilde siralanabilir [3];

* Zamanlama: Bulusgunun Urini mikemmellestirmeye calisirken rekabetci, daha dusik kaliteli bir Grindn
pazara girmesi, buluscunun calistigi Griint gereksiz kilmasi

» Kontrol Sorunu: Lisanslamanin pazara girisi hizlandirmasina ragmen teknolojiyi bulusgunun
kontrolinden gikarmasi

* Finansal Hesaplamalardaki Hatalar: Yatirimin satis asamasina gelmeden tikenmesi

* Model ve Plan Uygulamasi: Dagitim ve tedarik zincirini olusturmanin hem zaman hem de uzmanlik
gerektirmesi

Bu engelleri agmak ticarilestirme yolunda dikkat edilmesi gereken asagidaki kurallarin bilinciyle mimkun
kilinabilir.

Ticarilegtirmenin 10 Kural

1. Bilim ve isletmeleri ilerleten siireg birbirinden farkhdir.



2. Ticarilestirmenin tek bir yolu yoktur.

3. Aragtirmacilarin kendi haklarini ve ekip arkadaslarinin haklarini bilmesi gerekir.

4. Fikri yayinlamak ve korumak arasindaki degerlendirmenin dogru yapilmasi énemlidir.

5. Buluscunun bilgi ve teknolojisinin ne kadarini paylasacagina karar vermesi gerekir.

6. “Ar” ve “Ge”yi ayrilmali ve gergekgi olmalidir.

7. Baslangigta bir pazar olmamasi buylk bir sorun olarak algilanmamalidir.

8. Bulusun hangi problemi ¢ézdlguine veya hangi ihtiyaca yanit verdigine karar verilmelidir. Diger bir deyisle
“ilag” mi “vitamin” mi oldugu belirlenmelidir.

9. Teknolojinin 6neminin herkes tarafindan anlasilir olmasi gerekir.

10. Musterilerden 6grenilen geri bildirimler dnemlidir. [4]

Uriine/hizmete déniisecek buluslarinin ticarilestirimesinde éncelikle hangi yéntem iizerinden ilerlenecegine
karar verilmesi gerekir. Bu siregteki ilk soru “Lisanslamali mi, devir mi etmeli, sirket mi kurmal?” olmaldir.
Bu soruya cevap verebilmek igin is potansiyelinin degerlendirmesinde pek ¢ok kriter bulunmaktadir:

* Bulusun ortaya koydugu gergek fayda nedir?

* Lisans sahibi olmak sirketi nasil etkileyecek?

* Lisans sahipleri maliyetin diisurtiimesinde yardimci olacak mi?

* Lisans yeni bir deger belirlemeye olanak saglayacak mi?

* Yeni pazarlara girilmesine yardim edecek mi?

* Gelir elde etmek ne kadar zaman alacak?

* Bulusu bir trline/hizmete donistirtiip musterilere ulastirmanin maliyeti ne olacak?

Bu sorulara cevap bularak, bulusa yonelik; talep, teknoloji, rekabet ve strateji uyumu konularinda
olusturulan raporda bulusun ticari basarisi ve sirdurulebilirlik degeri anlagilabilir. Bu raporu hazirlarken;
mdusterilerin kimler oldugu, neden bu teknolojiye ihtiya¢ duyduklari, pazar blyukligu ve biyidme orani ile
teknolojinin rekabetci yapisi, teknik riskleri ve maliyeti dikkate alinmalidir. Bunlarla birlikte farklilasan
faktorler ve uzun vadeli karlilik da degerlendirilmelidir. En temel basliklar altinda toplanarak asagidaki
tablonun olusturulmasi ticarilestirme yénteminin belirlenmesinde yén gdsterici olacaktir.

Patent Ticarilestirme Tablosu

Yok Yok

Tek seferde
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Lisanslama

Ticarilestirme yonteminin belirlenmesinden sonra bu yontemin uygulamaya baglanmasi igin donanimli ve
dogru ekibin olusturulmasi gerekir. Basarili grup modeli 6rnegi; “Arastirmaci’nin bilimsel tecribesine
dayanarak, bulugsun sektére uyarlanmasi igin galisacak bir “Girisimci” ve musteri ihtiyaglarina yonelik pazara
hakim bir “Satis Uzmani”’ndan olusur. Bu U¢ kategorideki ekip stratejinin ¢cekirdek yapisini olugturmaktadir.

Dogru ekip olusturulduktan sonra asil soru finansal stratejinin nasil belirlenecegdi olmalidir. Bulusun
ticarilestirilmesi, surdirilebilir bir modelin olusturulmasi igin 6nemli bir finansal destek ihtiyaci dogurur. Bu
destegin sadlanmasi, ulusal ve uluslararasi boyutlarda olusturulan yatirim fonlarindan saglanabilir. Bu
fonlarinin yoneticileri ile bir araya gelmek, teknolojiyi ve olusturulan kurguyu dogru ifade etmek, en énemlisi
yatinmcinin dikkatini gekebilmek oldukga zorlu bir stregtir. Yatirimei gériismelerinde;

» Rekabete karsi piyasada lider pozisyonu koruyabilen, karl ve 6lgeklenebilir bir yapinin olusturulacak
olmasi,

* Ekibin teknolojiye ve pazara hakim olmasi,

* Uriinln tescilli veya korunabilir olmasi,

» Hedef pazarin bliyime oraninin yiksek olmasi ile

« Girigsimin bir ¢ikis stratejisi olmasi 6ncelikli kriterlerdir.

Bu slireglerde TTO’nun basindan sonuna kadar arastirmacinin yanida yer almasi, hukuki ve finansal
konularda destek vermesi ve yatirnmci gérismesi asamasinda gorev almasi universitelerde uretilen
teknolojinin ticarilestiriimesine ve toplum yararina dénmesine olumlu katkilar saglayacaktir.

[1 — 2] John Bessant, Joe Tidd, “Innovation and Entrepreneurship”, John Wiley & Sons, June 19, 2007
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[3] Anas Al Natsheh, Saheed A. Gbadegeshin, Antti Rimpildinen, Irna Imamovic-Tokalic, and Andrea
Zambrano, “Identifying the Challenges in Commercializing High Technology: A Case Study of Quantum Key
Distribution Technology”, Technology Innovation Management Review, January 2015

[4] Anthony C. Fletcher, Philip E. Bourne, “Ten Simple Rules To Commercialize Scientific Research”,
September 27, 2012

[5] Jason Lou, OzU TTO tarafindan gergeklestirilen TTO Uzmanlarina Yénelik Ticarilestirme 101 Egitimi,
“Patent Ticarilestirme Yollar”” Sunumu, June 28, 2016

Av. Giilcan Tutkun Berk, OzU TTO FSMH Uzmani

Ankara Universitesi Hukuk Fakultesinden lisans, Almanya/Tibingen Universitesi'nden
yuksek lisans derecesini almistir. 1999 yilindan bu yana Fikri ve Sinai Haklarin korunmasi

ve bu alandaki hukuki ihtilafiarin cézuminde hukuk danismanligi ve avukatlik hizmeti
sunmaktadir, Ayni zamanda marka vekilidir. Su anda Ozyedin Universitesi TTO'da FSM
Haklar Uzmani olarak gdrev yapmaktadir.

Ticarilestirmenin Hukuki Boyutu
Av. Gillcan Tutkun Berk, OzU TTO FSMH Uzmani

Ticari deg@er igeren Fikri ve Sinai Haklarin hukuki islemlere konu yapilarak “Ticarilestirilmesi” hedefi, tim
dinyada oldugu gibi Glkemizdeki TTO camiasi agisindan da ana hedeftir. Gayri maddi mulkiyet haklarindan
olan Fikri ve Sinai Haklarin “soyut” niteligi itibariyla; ticarilestirme faaliyeti kapsaminda yapilacak hukuki
islemler, kendine has 6zellikler ve dikkat edilmesi gereken noktalar igcermektedir. Fikri ve Sinai Haklarin
konu yapildigi Devir ve Lisans Sozlesmeleri ve Sirket Kuruluslari ve Ortakliklari, “ticarilestirme” kapsaminda
ozellikle en sik gorilen hukuki islemlerdir. Bu s6zlesmelerin her maddesinin her bir olay igin ayri ayri
gbzden gegirilmesi ve ticarilestirme yol haritasina uygun sekilde tasarlanmasi gerekmektedir. Yine bu
sozlesmelerin taraflarin Gzerinde mutabakata vardigi ticarilestirme yol haritasi yaninda, Fikri ve Sinai
Haklara iliskin mevzuat hiktmleri ile uyumlulugu da ayni sekilde biyik 6nem arz etmektedir. Keza 6zellikle
ticarilestirme faaliyetinin Sirket Kurulmasi ve Ortakliklar suretiyle dngériilmesi halinde, Ticaret Hukuku, Is
Hukuku, Vergi Hukuku, idare Hukuku gibi farkli hukuk dallarindan uzman gériisii ve yardimiyla bu siirecin
yuritulmesi, ileride dogmasi muhtemel ihtilaflarin 6niine gegilmesini saglayacaktir. Bu slregler boyunca
yapilan mizakerelerde, TTO camiasinin kendine has ihtiyaglarini ve hedeflerini bilen uzman hukukgulara
olan belirgin ihtiyaci, halihazirda ydrattugimuz hukuki islemlerde tecriibe etmis bulunmaktayiz. Bu
intiyagtan hareketle, OzU TTO olarak hukuki islem siireglerinin yritilmesinde diger TTO’lara ve
akademisyenlere hizmet vermeye basladigimiz haberini bir kez daha okuyucularimiza iletmek isteriz.

Gokhan Guner, ACT Yonetici Partner

Teknoloji ticariiesme, ginsimeilik, yatinm yonetimi ve muhendistik alanlarinda 15 yilin
lzerinde tecribeye sahiptir. Bilkent Universitesi Elekink Elektronik Mih. bolimGnunden

mezun olduktan sonra yiiksek lisans calismatarini University of California, Santa Barba-
ra'da yapmigtir. Ayni zamanda Londen Business School'dan MBA derecesi bulunmakta-
dir. Su anda teknoloji odakli bir risk sermayesi fonu alan ACT Venture Pariners girketinde
yonetici ortak olarak gorev yapmaktadir.

Yatirrmci Gozuyle Ticarilestirme
Gokhan GUNER, ACT Venture Partners Yénetici Ortagi

accelerating th
Bir risk sermayesi fonu olan ACT Venture Partners’: tilkemizin cnmmercializatigntnrs
teknoloji yogunluklu projelerine yatirrm yapmak lzere 2015 technology

Temmuz ayinda kurduk. Fonumuzun ana yatirimcisi Avrupa

Yatirnm Fonu (European Investment Fund, EIF) olmakla

beraber uluslararasi 6zel yatinmcilarimiz da bulunuyor.

Turkiye’'de gelistirilen ve kiiresel bllyime potansiyeline sahip teknoloji temelli girisimlere erken
asamalarinda yatirim yapan ACT’nin su anda toplam fon buyUkligi 22.5 Milyon Euro’dur. Girisim basina
2,5 Milyon Euro’ya kadar yatirim yapabiliyoruz ve 2017 yilinin sonuna kadar toplamda 20’nin Gzerinde
teknoloji yogunluklu girisimlere yatinm yapmayi hedefliyoruz.

ACT’nin yatinmlarinda aradigi temel degerlendirme kriterleri; kiiresel dlgekte rekabet edebilir bir teknoloji
olmasi, korunabilir bir fikri milkiyet ile rakipler icin giris bariyeri bulunmasi, pazar potansiyelinin ylksek
olmasi ve belki de en 6nemlisi gliglt bir teknik ve girisimci ekibin var olmasidir.
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Teknoloji Transfer Ofislerinin Turkiye’'de girisimcilik ekosisteminde gok énemli bir yeri bulunuyor. Girisimci
ve arastirmacilara yatirim suregleri ile ilgili bilgi ve destek verilmeleri, 6zellikle de akademisyen/bulusgu -
sanayi isbirlikleri ile tniversitelerde gelistirilen teknolojilere girisimci ekip olusturulmasi noktasinda
verecekleri destekler henuiz girisimci ekosistemi gelismemis Turkiye gibi Ulkelerde ¢ok 6nem arz ediyor.
Ozyegin Universitesi Teknoloji Transfer Ofisi’nin de bu yénde verdigi destekler, kisa bir siire dnce Ozyegin
Universitesi’nde gelistirilen bir teknolojinin ACT ile birlikte basarili bir sekilde start-up sirketine

donusturdlmesine imkan sagladi.

ACT gibi aktif yatinmcilar, yatinm yaptigi girisimlere finansmanin yaninda yatirim éncesi ve yatirim
yaptiktan sonra teknik ve ticari cok gesitli destekler sunuyor. ACT olarak konularinda uzman, ¢ok yonli ve
uluslararasi deneyime sahip bir ekip ile ihtiya¢ duyulan ticari, teknik ve hukuki her tirlt destegi saglamaya
gayret gosteriyoruz. Bu desteklerden ilki, alaninda deneyimli, uluslararasi ticari basarilar elde etmis ve
vizyon sahibi mentorlari girisimlerle bulusturmaktir. Mentorlarimiz girisimlere stratejik ve ticari isbirlikleri
kurma, Uriinleri pazara en uygun sekilde konumlandirma, organizasyonel ve profesyonel is ihtiyaglarini
karsilama gibi konularda 6nemli katkilar yapmaktalar. Bir digeri ise, girisimlere yatirnm yaparken ileride
gelecek yeni uluslararasi yatirimcilarin tercih edebileceg@i hukuki ve mali altyapiyr endustri standartlarina
gore olusturulmasina yardimci olmaktir. ACT ekibi olarak ayrica, is bagdlantilari olusturulmasinda, yeni
finansman bulunmasinda ve c¢ikis (EXIT) slirecinde kisisel aglarimizi girisimcilerimizle paylasarak, tim bu

sureclere destek veriyoruz.

* Likopen Patent Devri

ACT ile “proof of concept” asamasindaki teknolojilerimizin
ticarilestirilmesi igin yapilan gériismeler sonucunda OzU

buluscularindan birine yatirrm yapilmasina karar verilmis ve g\
firma kurularak teknolojinin ticarilestiriimesine yonelik S\
calismalar baslatiimistir. Bu isbirligi kapsaminda 2015 yili

icerisinde “term sheet” agsamasina gegilmis ve 2016 yilinin ilk

ceyreginde firmanin resmi olarak kurulmasina karar verilmistir. .

Bu agamada firmanin kurulmasi dogrultusunda OzU’niin BioCa i SOI_
sahipligindeki bulusun firmaya 100.000 Euro’ya

devredileceginin taahhutti verilmistir. Bu galismalara paralel

olarak OzU TTO aracilii ile, teknolojiye ait yeni patent

basvurulari, Ulke giriglerinin yani sira Grtne ait ayirt edici isim

ve logonun marka basvurulari da gergeklestiriimektedir.

* E-Brandvalue “Cikig” Sureci

2012 yili igerisinde isletme bolimu hocalarimizdan Tolga G i TM
Akcura’nin bildirdigi bir bulus neticesinde, gerekli arastirma ve b d I
incelemeler yapiimis ve bulusun yeni oldugu ancak yazilim e rG n va Ue
kaynakl oldugundan patentlenme sansinin olmadigi gérisiine

varilmistir. Patent basvurusunda bulunup, reddedilme halinde,
bulusa iligkin unsurlarin halka agilacagi ve bu sebeple bulusun zarar gérecegdi de de@erlendirilerek bir start-

up kurmaya ve Urliniin gizli bilgi/lisans korumasi altinda pazarlanmasina karar verilmigstir. Girisim
Fabrikasi’'nda kurulan “e-BrandValue” isimli start-up gelisim surecini hizla surdirmus ve 2015 yili igerisinde
Amerika’nin en prestijli girisim hizlandirici programi olan Y-Combinator’a secilerek 120.000 USD girisim
sermayesini almaya ve 3 aylik egitim programina katilmaya hak kazanmistir. Firmanin surdurdlebilirligini
ispatladigl bu asamada, Girisim Fabrikasi hocamiz ile anlasarak sirketteki paylarini ¢ikis bedeli karsihdinda
devretmistir. Anlasma geregi 50.000 TL bedel gelir olarak kaydedilmistir.



Bu basari patentlenmesinin uygun bulunmadigi bir teknolojinin de ticarilestirilebileceginin 6rnegini
olusturmaktadir.

Girigsimci/Arastirmaci Agisindan Deneyim Paylagimlari

"Likopen" Basari Hikayesi- Do¢. Dr. Bahar Basim, Miithendislik Fakiiltesi

* AB destekli Teknoloji Transfer Hizlandiricisinin (TTH)
Tiirkiye’deki iki yatirnm fonundan biri olan ACT'den yatirim
alarak bulusunu Tiirkiye’de ticarilestiren ilk
arastirmacilardan biri oldunuz. Bize bu basari hikayenizde
onemli rol oynayan kurgunuzdan ve arastirmaci goziiyle
yatirim alma siirecinden biraz bahsedebilir misiniz?

Bir arastirmaci ve bilim insani olarak gelistirdigimiz GrGnlerin
son kullaniciya ulastirilabilmesi biyik bir mutluluk. Ancak bu
¢cok asamali suregte dogru adimlari atabilmek icin dncelikle
cok iyi bir takim kurmak gerekiyor. Benim igin en 6nemli ikna
edici faktor bu takimin kurulduguna karar vermek ve takim
arkadaslarimla karsilikli gliven ve durustlik ilkelerinde
bulustuguma inanmak oldu.

Kurgunun temelinde yatirimci ile ayni dili konusabilmek, yapici

ve destekleyici bir Universite (arastirma) ortaminda olmak, arastirma konusuna oldugu kadar is plant,
maliyet unsurlari ve fizibilite Gzerine donanimli, piyasaya hakim bir kadro ile ¢calismak ve en kritik
unsurlardan biri olarak sd6zlesme ve hukuk gerekliliklerini anlayabilecek kadar agik fikirli ve sabirli olabilmek
var. Tabii ki bunlari adim adim 6greniyorsunuz. Ancak ilk asama ticarilesmenin tanimini gok iyi bilen bir
TTO ile fikriniz lizerine patent almakla basliyor. Benim igin her siiregte OzU TTO’nun varligi vazgegilmezdi.
Yine de surecin basinda ACT yanisira projeye yatirnm yapmaya karar veren bir ticari ortak bulmus olmak,
Urettigimiz GrinUn piyasaya aktarilabilmesi igin kanallari agmak, is planimizi hazirlayacak kisinin bu
konudaki en iyilerden olduguna inanmak gibi bulusu takip etmesi gereken sartlar da var.

¢ Bir bulusunuzun ticarilestirilmesinde yatirrmci bulmak, ikna etmek ve ayni masada kararlar almak
oldukga zorlu bir siiregtir. Siz bu zorluklari nasil agtiniz?

Benim yuridugim sdregte aslen yatirrmei beni buldu diyebilirim. Ben yalnizca bildigim isi en iyi sekilde
yapmaya c¢alistim. Saniyorum ortaya bir deger ¢ikarttiginiz zaman dogru insanlar size ulagiyorlar. Yine de
ikna slreci oldukga 6nemli. Bu konuda projenin en basinda bir fizibilite plani gikarmis olmamiz ve projenin
kar edecegini acikga belgelememiz oldukga énemliydi. Ote yandan Uriinlinliziin piyasa degerini gok iyi
belgelemeniz, satis kanallarini bilmeniz, is planini detaylariyla sunabilmeniz mikemmel bir teknik planin
vazgegilmezleri. Tim bu konulara hakimiyet kadar ikna edici ve agik bir Uslupla ve titizlikle sunumlarinizi
hazirlamak da énemli.

 Arastirmaci kimliginizin yaninda girisimci sapkanizi giymenizi saglayan temel faktorler neler oldu?

Bu oldukga kritik bir konu. Arastirmaci yaniniz daha hazir olmadiginizi sdylerken, girisimci yaniniz simdi
yola ¢ikmazsan ge¢ kalacagini soyluyor. Burada ne kadar risk alabildiginiz gok énemli. Start-up risk demek!
Ben konu ile ilgili bir gok kisi ile konustum ve ilgili kitaplari okudum. Bir dostumun katkisi ok énemli oldu.
Bana gece rahat uyuyup uyuyamadigimi sordu, ben de “uyuyorum” dedim. “O zaman hazirsin hocam” dedi.
Bunu sdylerken sunu da eklemeliyim ki A’dan Z’ye planlarim var. Yani back up ve back up’in da back up’i.
Ancak dogru takimi kurarak riski minimize ettigime de inaniyorum.

* Deneyimlerinize dayanarak diger arastirmacilara girisimcilik ve yatinnm siiregleri ile ilgili
onerileriniz neler olur?

Kimi en dnemli buluslar dogru zamanda dogru yerde olmamak nedeniyle ilerleyemiyor. Ornek olarak Galile
diinya yuvarlak dediginde insanlar onu duymaya hazir degillerdi. Bu nedenle iyi bir bulusun iyi bir ticari
girisim olmasi her zaman mumkun olmayabilir. Arastirmacilar kendi alanlarinda oldugu kadar girisimcilik ve
Ozellikle Turkiye'de girisimcilik ne demek biraz distnip caligmali. Kendi fizibilite hesaplarini yapabilmeli,
dogru market stratejilerini belirleyebilmeli ya da bu konuda destek alabilmeli. Arastirma ¢ok yonli bir yapi
olan girisimciligin yalnizca bir kolu. TUm kollariniz dengede olmazsa iyi bir ahtapot olamazsiniz :0)

* Bu siiregte TTO olarak bizden beklentileriniz nelerdi ve bizim destegimiz size nasil yardimci oldu?
TTO kanatlarimizin altindaki riizgardir, OzU TTO olmasaydi ugamazdik! Baslangigtaki patent sireclerinden
itibaren tim asamalarda TTO’nun varligi, IP, teknoloji, hukuk sdzlesmeleri ve idari strecler Uzerine
bitmeyen soru ve isteklerimize verdidi destek ve tim kadronun hem girisimciye hem yatirimciya hem de
hukuk danigmanlarimiza kargi gosterdigi sabir ve nezaket anlatiimaz, yasanir.

Bu konuda ilk 6rneklerden biri ya da tam gergeveyi tanimlarsak; hem bir 6zel yatirimci hem de ACT gibi bir



fon yatinmcisi ve bir vakif Gniversitesi kapsaminda bilgilerime gore ilk ve tek drnek olarak her surecte istek
ve sorularimiz bitmek bilmedi. Hatta kurulus stirecini tamamlarken aslinda yeni bagladigimizin da
farkindayiz. Sahsim ve takimim adina 6ncelikle TTO direktdrimiz Dr. Nilay Papila olmak tzere sevgili
hukuk danismanimiz Gilcan Tutkun, IP destekgimiz Gizem Asker ve tim TTO ekibine bir kez daha
buradan tesekkurlerimizi sunarim.

e Basarilarinizin devamini diler, bu keyifli sohbet icin ¢ok tesekkiir ederiz.

"E-Brandvalue™ Basari Hikayesi- Dog. Dr. Tolga Akgura, Miihendislik Fakiiltesi

¢ Calismalarinizdan ve sirketinizden biraz bahsedebilir misiniz?

E-brand value doktora tezimin ve ilgili makalelerimin bir pargasiydi.
Konuyla ilgili makaleleri yazmak bes yilimi, bir firma kurup E-brand
value’yu bir rln haline getirmek iki yilimi aldi. E-brand value’nun
Tarkiye icin bir gurur kaynagi oldugunu distndyorum. %1-1,5 kabul
oranina sahip Y-Combinator'a segilen, Tirkiye'de cirosu ve musterisi
olan ilk firmadir. Y-Combinator’a kabul edildikten sonra, Cannes Lions’da
diinyadaki “ilk 10 Girigim” arasinda yer aldik ve Innovation Academy’nin
Uyeligine segildik.

Artik pazarlamanin teknolojiyi igsellestirdigini ve pazarlama uzmanlarinin
teknolojik pazarlama yontemlerine yéneldigini gézleyebiliyoruz.
Bilgisayar bilimini ve pazarlamay: birlikte “big data” olarak diistinecek
olursak, bu yapinin diinyayi sekillendirecegini distiniyorum.

Big data, hizla ulasan cesitli verilerin cok hizli bir sekilde islenip bir
ciktiya donismesidir. E-brand Value bu islemi gergek zamanli yapabilen
bir teknolojidir. Amacimiz insanlarin neler yaptigini, hangi markalari sevip sevmedigini gercek zamanli
olarak CMO ve marka y6neticilerine raporlamak. Ayni zamanda, CMO ve marka ydneticilerinin bu verilere
dayanarak hizli bir sekilde aksiyon alabilecekleri sirket igi yapilari olusturmayi da amagliyoruz. Bu anlamda,
E-brand Value yazilim olarak hem bir platform gérevi yuratiiyor hem de pazarlama surecini degistiren
surecin baglangici oluyor.

Kisacasi, E-brand Value ile pazarlama ve bilgisayar bilimi arasindaki boslugu dolduran bir drtin, bir deger
yaratiyoruz. Milyonlarca kisinin Urettigi icerigi gercek zamanli isleyebiliyoruz. Ornegin, teknolojimiz mevcut
bir reklamin igerigini su anda odl¢ebilecek durumda ve bu diinya igin cok degerli.

« Bildiginiz gibi girisimciler, yatirnrmcilara ulagsmak ve onlarin dikkatini ¢ekip yatirnm almak
konusunda pek ¢ok zorlukla karsilasiyorlar. Siz bu zorluklarin listesinden nasil geldiniz?

Yatirimci ortami Turkiye’'de pek gelismedi. Yatirimci genellikle girisimciyi anlama ¢abasinda olmadigi igin
girisimci yatirimci engelini asamiyor. Yatirimciya fikrinizi anlatmak ile firma kurmak ayrica farkli siireglerdir.
Herhangi bir destek olmadan akademisyenlerin her iki streci de gerceklestirmesi ¢cok zor. Bir sekilde
mentorluk sistemi olusturulmali ve akademisyenler, hem pazarlama dilini hem de akademik dili anlayan akil
hocalari ile beraber calisabilmeliler.

 Arastirma faaliyetlerinizi siirdiiriirken girigsimcilik yolculugunuz basladi. Bu yolculuga ¢ikmaniz i¢in
size tesvik eden temel unsur neydi? Cevabiniz, girisimci olmayi planlayan veya hedefleyen
akademisyenlere yardimci olabilir.

Akademisyenligi ve girisimciligi birlikte strdirmek gok zor. Akademisyen sapkami ¢ikartmak istemiyorum
¢linkli akademik hayatimi dolu dolu yasiyorum. Dogentligimi Amerika’da aldim ve kendimi her seyden 6nce
bir akademisyen olarak gortiyorum. Akademik diinyanin sorunlarini gok iyi gordim. Fikirlerin sadece
makalelerde kalmayip sirketlesmesi bu sorunlara bir ¢6ztim olabilir diye distniyorum. Tabii bu her
akademisyen icin mumkuln olmayabilir ancak yapabilecek akademisyenlerin sirket kurmasi ¢ok énemli. Bu
sebeple, tesviklere ihtiyac var. Ornegin, akademisyenlerin basarisi sadece yayin sayilari ile degil,
arastirmalarinin gergek hayatta yarattigi ekonomik etkiye gore de degerlendiriimeli. Bu sebeple, hem
sirketin buyumesini destekleyen hem de akademik kimligi koruyan bir ekosistemin kurulmasi dnemli. Boyle
bir ekosistem olustugunda ¢ok blyuk basarilar elde edilebilir.

* Gelecek planlarinizdan bahsedebilir misiniz?

Derslerimde, 6grencilerime yillik plan yapmamalarini éneriyorum. Yasarken gerekirse her giin
glincelleyeceginiz, bes yillik bir vizyonunuz olsun. Amagclarimdan biri profesyonel bir start-up kilttrina
kurabilmek. Profesyonel bir start-up diyorum ¢uinku bildiginiz gibi start-up sirekli bir arayis iginde olan bir
organizasyondur. Bu kilttr cok hogsuma gidiyor. Bu kultir, devamli yeni fikirlerin gelistirilebilecegi ve
arastirmalarin entegre edilebilecegi bir ortam sagliyor. Airbnb ve Dropbox gibi érnekler bunu basarmis
durumda.

Glnimizde gok hizli kiiresel olunabiliyor. E-brand Value’u saygin bir yere getirmek istiyorum. Bunun
yaninda, pazarlamacilarin diigincelerini gergek anlamda degistirebilirsem, daha basarili olabilecegini
dislnuyorum. Tabii piyasanin beni yenme ihtimali de var; her zaman piyasanin atesini hissetmeyi



hatirlamaliyiz.
* Patent bagvurulari ve fikri miilkiyet haklari konusunda ne diisiiniiyorsunuz?

Patent hassas bir konu. Cok blyuk bir emek ve para harcaniyor. Amerika’dayken bir ise kalkisacagimiz
zaman, bir yere 50.000 USD koyup 0Oyle bu ise baglayin demislerdi. Kiiglik girisimcilerin bunu yapabilmesi
cok zor. TUBITAK'In bu konuda tesvikleri var. Bu tesviklerin, miimkiin oldugu élgiide, sonuna kadar
kullaniimasi gerektigini distindyorum. Ayrica patent yazmanin ¢ok degerli oldugunu distntyorum ¢inku
patent yazarken ¢ok sey sorguluyor ve 6greniyorsunuz. Fikrin olgunluk seviyesine ulagsmasini sagliyor.
Ancak patent yazmak i¢in harcanan emek ve enerjinin de bir limitinin olmasi gerekir. Patent igin belli bir
kaynak ayrilmasi gerekiyor. Asil amag patent yazmak degil, patenti ticarilestirebilmek. Siire¢ sonucu nasil
bir etki yaratirim, ne kadarlik ciro elde eden bir organizasyonda ne kadarlik bir etki yaratirnm? Bu sekilde
degerlendirebiliyor ise patentin bir anlami oluyor.

* Bu siiregte TTO’dan nasil bir destek aldiginizdan bahsedebilir misiniz? “TTO’ya danigsaydim daya
iyi olabilirdi” dediginiz seyler var midir?

Yatinnmciligin en buyuk problemi girisimcileri egitebilmek veya derin bilgiye sahip girisimciler bulmaktir. Bu
girisimciler, uzmanliklarini sirkete ¢evirme konusunda yardima ihtiya¢ duyuyorlar; nasil sirket kuracaklarini
bilmiyorlar. Sézlesme taslaklar olusturmak, sirket ana sézlesmesi hazirlamak, galisanlarin performanslarini
degerlendirmek ve onlari motive etmek ve hatta musteri bulmak ve onlarla iletisim kurmak kapsamli
deneyim gerektiriyor. Tim bu galismalari birinin tek basina yapmasi pek mimkin olmadigi igin
ekosistemden yararlanmasi gerekir. Bu noktada TTO’lardan destek almak ¢ok yararli olacaktir. Siz
TTO’larin devreye girerek bu konularda akademisyenlere yardimci olabileceginize inaniyorum.

* Basarilarinizin devamini diler, bu keyifli sohbet icin ¢ok tesekkiir ederiz.

Acik Cagrilar

- Ulusal Acgik Cagrilar Listesi igin Lutfen Tiklayiniz

- Uluslararasi Agik Cagrilar Listesi igin Lutfen Tiklayiniz

TTO Haberleri

BAGEP QOdiilleri Agiklandi

Yrd. Dog. Dr. Nuray Akin ve Dr. Alper
Acik BAGEP 2016 Odulini Kazandi

isletme Fakiiltesi dgretim Gyelerinden Yrd. Dog.
Dr. Nuray Akin ve Sosyal Bilimler Fakiiltesi
ogretim Uyelerinden Dr. Alper Agik, Bilim
Akademisi Geng Bilim insanlari Od(il Programi
(BAGEP) 2016 &duliine layik goriilen az sayida
bilim insani arasina girmeyi basardi.

Genglerin iyi bilim yapmaya tesvik edilmelerini ve

iyi 6rneklerin ddillendiriimesini ncelik olarak géren Bilim Akademisi, bu programi 2013 yilinda baglatmistir.
Bu yil dérdiinclsu verilen bu 6ddlle, en parlak ve gelecek vadeden geng akademisyenlere arastirmalarini
gelistirmelerine yardimci olacak prestijli bir burs verilmesi amacglanmaktadir. BAGEP cercevesinde, 2013
yilindan bu yana toplam 153 &dil dagitiimistir. 2016 yilinda ise 249 basvuru arasindan 48 bilim insani bu
odule layik goralmustur.


http://tr.anpdm.com/track?t=c&mid=17166262&uid=371474313&&&http%3A%2F%2Ftto.ozyegin.edu.tr%2Fulusal-acik-cagrilar-2%2F
http://tr.anpdm.com/track?t=c&mid=17166262&uid=371474313&&&http%3A%2F%2Ftto.ozyegin.edu.tr%2Fuluslararasi-acik-cagrilar%2F

Patent Degerleme Semineri

14 Nisan tarihinde Swissotel'de gergeklestirdigimiz
seminerimizin konugu Argelik A.$'den Fikri Haklar Yéneticiligi
Takim Lideri, Sn.Yavuz KABUK olmustur.

Katilimcilarimiz, patent portfdylerinin ticari degerinin
belirlenmesine yonelik temel esaslar ile farkli degerleme
sistemleri hakkinda ayrintili giincel bilgi edinmenin yani sira,
seminer sonrasinda konu hakkinda tartisma, karsilikh fikir
aligverisinde bulunma firsatini da yakalamistir.

UFUK2020 KOBI Araci Proje Yazim Egitimi

Ozyegin Universitesi Teknoloji Transfer Ofisi olarak 5-6 Mayis tarihlerinde Octopux Danismanlik isbirligi ile
Ufuk2020 Kobi Araci (SME Instrument) Proje Yazim egitimi diizenledik. UFUK2020 Programi kapsaminda
sadece KOB/'lere yonelik olarak tasarlanan KOBI Araci, KOB/'lerin ticarilesebilecek Ar-Ge ve inovasyon
projelerini desteklemektedir.

Egitim esnasinda proje mali raporlama hazirliklar kadar kazanan proje tekliflerine de odaklanildi.

Katihmcilarin, Octopux'un SME musterilerinin basarili projelerini de inceleme imkani buldugu egitimde
basari deg@erlendiricilerin dikkat ettikleri basari sirlari yaklasik 10 vaka Gizerinden uygulamali anlatildi.

TUBITAK 1601 Destegi Alan Kardes TTO’larimiz ile Mentorluk Galismalarimiz

0zU TTO, TUBITAK 1601 Teknoloji Transfer Ofislerine Yonelik Hazirlik, Baslangic ve Kapasite Artirimi
Saglanmasi ve Uygulanmasi Destegini alan Atatiirk, Diizce ve Kocaeli Universiteleri’nin TTO’lari ile rehber
TTO olarak galismalar yurutmeye devam ediyor. Mentorluk ¢alismalari kapsaminda 10 Mayis 2016 tarihinde
tiim TTO’lar Ozyegin Universitesi'nde bulustu; yapilan “kick-off’ toplantisinda inovasyon yénetimi
konusunda egitim verildi. Hemen ardindan, 11 Mayis 2016 tarihinde TUBITAK ARDEB Programlari Bilgi



Esitleme Egitimi, 26 Mayis 2016 tarihinde Ufuk2020 Programlari Bilgi Esitleme Egitimi gerceklestirildi.

Hazirlanan is plani dogrultusunda 3 Haziran 2016 tarihinde ise Universite-Sanayi igbirligi calismalarini
desteklemek amaciyla TUBITAK TEYDEB Programlari Bilgi Esitleme Egitimi diizenlenmistir. 15 Temmuz
2016 tarihinde TTO personeline yonelik Fikri Milkiyet Haklari Genel Bilgilendirme Egitimi verildi. Agustos
ayi igerisinde OzU TTO olarak kardes TTO’larimizin hibe projeleri gelistirme uzmanlarini ofisimizde kisa staj
dénemleri igin agirliyor olacagiz.

Sosyal ve Beseri Bilimler Alaninda TUBITAK ARDEB 1001 ve 3501 Proje Onerisi
Yazma ve Degerlendirme Uygulamali Egitimi Diizenlendi

TUBITAK 2237 Proje Egitimi Etkinliklerini Destekleme
Programi kapsaminda Yrd. Dog. Dr. Cimen Giinay Erkol
koordinatorliginde 24-25 Mayis 2016 tarihlerinde
kamplisiimiizde, “Sosyal ve Beseri Bilimler Alaninda TUBITAK
ARDEB 1001 ve 3501 Proje Onerisi Yazma ve Degerlendirme
Uygulamali Egitimi” diizenledik. Katilimcilarimiz, TUBITAK
ARDEB 1001, 3001 ve 3501 destekleri basta olmak lGzere
TUBITAK Bilimsel Arastirma Destekleri hakkinda bilgilerini
tazeledikten sonra Ozyegin Universitesi 6gretim yelerinin
deneyimlerini dinleme firsati buldular. isletme Fakiiltesi’nden
Prof. Dr. Umit Ozlale ve Yrd. Dog. Dr. Mehmet Ali Soytas ile
Sosyal Bilimler Fakiiltesi'nden Yrd. Dog. Dr. Cimen Giinay
Erkol proje Onerisi hazirlama ve yazma deneyimlerinin yani
sira TUBITAK panelistlik deneyimlerini de katilimcilar ile
paylasti. Etkinlik kapsaminda egitimin ikinci glininde
katilmcilar bagvuru formlar tGzerinde uygulamali pratik yapma
olanagi buldu.

0z0 TTO’ya PROGRESS-TT’den Kapasite Gelistirme Destegi

OzU TTO olarak, Avrupa Komisyonu tarafindan
UFUK 2020 programi kapsaminda fonlanan
PROGRESS-TT projesi tarafindan teknoloji
transferinde kapasite gelistirme mentorlugunu
almaya hak kazandik. Agilimi “Public Research
Organisation GRowing Europe through best practice
SolutionS for Technology Transfer” olan ve PERA
Consulting tarafindan koordine edilen PROGRESS-
TT agi, 2016 ve 2017 yillari boyunca AB gapinda
yaklasik 30 TTO'’ya arastirma sonuglarini ticari
degere donustirebilmek amaciyla fazla finansman
cekebilmeleri igin kapasite gelistirme destegi
verecek.

0zU TTO, Ocak 2016’da PROGRESS-TT Capacity Building Call adi altinda agllan ilk gagrida basarili
olarak kapasite gelistirme destegi verilecek 15 TTO arasina girdi. Turkiye'den Ozyegin Universitesinin yani
sira Kog Universitesi, Akdeniz Universitesi ve Ege Universitesi de bu destegi aimaya hak kazandi. Destek
kapsaminda yabanci uzmanlarla birebir yogun bir mentdrlik/kogluk programi uygulanmasi ve programin
yaklasik 12 glin stirmesi planlaniyor.

Projenin ilk toplantisi 1 Haziran, 2016 tarihinde Italya’nin Milano kentinde gerceklestirildi. Toplantida, ©zU
TTO’nun mentorlugunu yapacak olan Jon Wulff Petersen ile ihtiyaglar ve yol haritasi konusunda birebir
gortsmeler yapildi. Agustos ayi igerisinde mentorluk galismalari, uzmanimizin OzU ziyaretiyle devam
edecek.

“TTO Akademi” Egitimleri Tim Hiziyla Devam Ediyor



Bugiine kadar Ozyegin Universitesi biinyesinde ve
Turkiye’nin birgok ilinde 30’u askin egitim vererek,
hayata gegirdigimiz TTO Akademi ile egitim
faaliyetlerini surdirmeye devam ediyoruz.

TTO Akademi kapsaminda olusturulan mufredat
cergevesinde, TUBITAK 1601 mentorluk galismalari
ve diger Universitelerle yapilan isbirlikleri
dogrultusunda, TUBITAK ARDEB, TEYDEB
egitimlerinin yani sira UFUK 2020, Fikri Mlkiyet
Haklari ve Girisimcilik konularinda egitimler
vermekteyiz. Mifredatta yer alan egitimlerimizden
bazi érnekler:

+ Inovasyon Yénetimi Egitimi

» UFUK 2020 Bilgi Esitleme ve Proje Degerlendirme

Egitimleri

+ TUBITAK ARDEB Bilgi Esitleme ve Proje Degerlendirme Egitimleri
+ TUBITAK TEYDEB Destekleri Egitimleri

+ UFUK 2020 KOBI Araci Egitimleri

« Fikri Mulkiyet Haklari Yonetimi Egitimleri

* Ticarilestirme Egitimleri

Siz de inovasyon ydnetimi strecinde her tirli egitim ihtiyaciniz igin bizimle tto@ozyegin.edu.tr adresi
Uzerinden iletisime gegebilirsiniz.

Teknoloji Transfer Ofisi Uzmanlarina Yonelik “Ticarilestirme 101” Egitimi
Duzenlendi

28 Haziran 2016 tarihinde TTO Uzmanlarina Yonelik Teknoloji Transfer Ofisi Uzmanlarina Yonelik
“Ticarilestirme 101" Egitimi dizenledik. Ticarilestirmenin ilk it
agsamalari, ticarilestirme sirecinde yapilmasi gereken e (DWEY act]

planlamalar, dikkat edilmesi gereken konulardan bahsedildigi o
egitimde ayni zamanda yatirimci gézunden oneriler ve T
akademisyen géziinden deneyim paylasimi yapildi. OzU TTO

Direktori Dr. Nilay Papila, OzU Girisimcilik Mentoru Jason

Lau, OzU TTO FSMH Uzmani Av. Glilcan Tutkun Berk, ACT

Yonetici Partner't Gékhan Giner ve OzU Makina Mihendisligi

Ogretim Uyesi Dog. Dr. Bahar Bagim egitmen olarak etkinlikte ‘ E}:
yer aldilar. & |

“GzU TTO kanatlarinizin altindaki riizgardir.”

Arastirma Haberleri

« 2 Yeni BAGEP Arastirma Odiilii

- Yrd. Dog. Dr. Nuray Akin
- Yrd. Dog. Dr. Alper Agik

Basvuru Yapilan Programlar

+ 6 Adet TUBITAK 1003 - Oncelikli Alanlar Ar-Ge Projeleri Destekleme Programi Basvurusu (Birinci Asama)
+ 1 Adet TUBITAK 2232 — Yurda Déniis Arastirma Burs Programi

+ 1 Adet TUBITAK 2224A - Yurt Disi Bilimsel Etkinliklere Katilma Destegi Basvurusu

+ 1 Adet 2501 - ABD Ulusal Bilim Vakfi (NSF) ile ikili igbirligi Programi Bagvurusu

* 2 Adet Ufuk 2020 Programi Bagvurusu

* 1 Adet Uluslararasi Proje -US Army Basvurusu

Basvurusu Kabul Edilen Programlar


mailto:tto@ozyegin.edu.tr

+ 2 Yeni TUBITAK 2508 - TUBITAK ile ARRS (Slovenya) ikili igbirligi Projesi

- “Cocuk Haklari S6zlesmesinin 12 . maddesi hiikmu "Cocugun Kendi Gérustinl Agiklama Hakki": Tdrkiye
ve Slovenya Mevzuat ve Uygulamasinin Karsilastirilarak Incelenmesi ve Uygulamanin Gelistirilmesi Igin
Oneriler”, Proje Yurutucusu: Prof. Dr. Yener Unver

- “Ayarlanabilir Fiziksel Elastikiyetli Robot ile Insansi ve Ozemniyetli Manipilasyon Kabiliyeti igin insandan
Robota Beceri Transferi’, Proje Yirutlcisu: Dog. Dr. Erhan Oztop

TTO Etkinlikleri

TTO Tarafindan Diizenlenen Etkinlikler/ Egitimler

+ Patent Degerleme Semineri, 14 Nisan, Istanbul

+ COST Bilgi Giinii, 22 Nisan 2016, Ozyegin Universitesi, Istanbul

« UFUK 2020 Kobi Araci Egitimi , 5-6 Mayis 2016, istanbul

+ inovasyon Yénetimi Egitimi, 10 Mayis 2016, Ozyegin Universitesi, Istanbul

+ TUBITAK ARDEB Bilgi Giinii, 11 Mayis 2016, Ozyegin Universitesi, istanbul

* EVATEG: Aydinlatma Teknolojileri Ders Serisi: Tirkiye'de Fikri ve Sinai Haklarin Korunmasi Sunumu, 23-
25 Mayis 2016, Ozyegin Universitesi, istanbul

+Sosyal ve Beseri Bilimler Alaninda TUBITAK ARDEB 1001 ve 3501 Proje Onerisi Yazma ve
Degerlendirme Uygulamali Egitimi, 24-25 Mayis 2016, Ozyegin Universitesi, Istanbul

+ UFUK 2020 Bilgi Esitleme Egitimi, 26 Mayis 2016, Ozyegin Universitesi, istanbul

« TEYDEB Programlari ve Proje Yazim Egitimi, 03 Haziran 2016, Ozyegin Universitesi, Istanbul

+ TUBITAK 1601 Programi Kapsaminda "Mali Yénetim Egitimi", 15 Haziran, Ozyegin Universitesi, Istanbul
+ istanbul Aydin Universitesi TTO ile igbirligi Toplantisi, 17 Haziran, Istanbul

+ ODTU Teknokent ile Isbirligi Toplantisi, 24 Haziran, Ankara

« "Kendini Geligtir, Gelecegi Degistir Projesi" kapsaminda inovasyon Yénetimi ve Proje Yazma Egitimi, 27
Haziran, Istanbul

« Ticarilestirme Egitimi, 28 Haziran, Ozyegin Universitesi, istanbul

« Fikri ve Sinai Miilkiyet Haklari Bilgilendirme Toplantisi, 15 Temmuz, Ozyegin Universitesi, istanbul

TTO'nun Katildigi Etkinlikler/ Ziyaretler

« "Turkey in Horizon 2020" - 2nd Information Multipliers (IMS) Event, 7-8 Nisan 2016, istanbul

« "Stres Yonetimi" Egitimi, AYS Danismanlik, 11 Nisan 2016, istanbul

« "Ufuk 2020 Projelerinde Yasal ve Finansal Konular Egitimi” - Information Multipliers (IMS) Event, 12-13
Mayis 2016, istanbul

« Insan-Sistem Entegrasyonu 3. Isbirligi Toplantisi, 13 Mayis 2016, istanbul

+ "AB Erasmus+ Genglik Programi ve Katilim Oncesi Yardimlar" Bilgilendirme Toplantisi, 15 Nisan 2016,
Istanbul

» H2020: 2nd Intellectual Property (IPR) Training, 18 Mayis 2016, Ankara

» UKRO Event: Information Event: MSCA Individual Fellowships (IF), 27 Mayis 2016, London

+ PROGRESS-TT: Meet the Expert Event, 1 Haziran 2016, Milan

* AUTM: BIO Business Development Fundamental Course, 4-6 Haziran 2016, USA

- Patbase Road Show: Patent Verileri Analizi, 6 Haziran 2016, istanbul

+ MSCA istanbul 2016 Egitim ve Bilgi Gini, 13 Haziran 2016, istanbul

Gelecek Etkinlikler

Ufuk 2020 Bilgi Giinleri ve Proje Pazarlari

* Clean Sky 2 JU Bilgi Dérdinci Proje Cagrisi Gind, 9 Agustos 2016, Riga, Letonya

 ITEA Ulusal Bilgi Glinl ve Proje Pazari, 1 Eylil 2016, Ankara

* ITEA Proje Pazari, 13-14 Eylul 2016, Paris, Fransa

» Ufuk 2020 Uzay Alani Bilgi Gunu, 14-15 Eylal 2016, Lizbon, Portekiz

» Ufuk 2020 Enerji Verimliligi 2017 Cagrisi Bilgi Giinii ve Proje Pazari Etkinlidi, 19 Eylil 2016, Briksel,
Belcika

* “Be Smart, Think Blue” Konferansi, 19-20 Eylil 2016, Gdansk, Polonya

+ CELTIC Plus Proposers’ Day, 22 Eyliil 2016, iTU Teknokent, istanbul

» Akill Sehirler ve Toplumlar Bilgi Gini ve Proje Pazari Etkinligi, 23 Eylil 2016, Briiksel, Belcika
* ICT Proposers Day, 26-27 Eylil 2016, Bratislava, Slovakya

» Ufuk 2020 Ulasim Alani Bilgi Giinu ve Proje Pazari Etkinligi, 28 Eylil 2016, Briksel, Belcika

» Ufuk 2020 Akilli Sebekeler ve Depolama Bilgi Giinli, 3 Ekim 2016, Briiksel, Belcika
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Fikri Mulkiyet Haklar ve Ticarilestirme Etkinlikleri

» Ar-Ge Merkezleri ve Teknoloji Gelistirme Bolgelerinin Sinai Milkiyet Kapasitelerinin Gelistiriimesi, 28
Temmuz 2016, Ankara, Turkiye
» Critical Elements of Technology Commercialization, Valuation and Presenting Your Vision, 6 Eyliil 2016,

Istanbul, Tarkiye

» Technology Evaluation And Commercialization Strategies Workshop, 7 Eyliil 2016, istanbul, Tiirkiye

« TECHIN2B TECH Arena, 8-9 Eyliil 2016, istanbul, Tiirkiye

+ Systematic Innovation (SI) Master Class In Action, 12 Ekim 2016, Istanbul, Tiirkiye

« VI.Uluslararasi “Universitelerde Fikri Miilkiyet Haklari Yonetimi” Konferansi, 13-15 Ekim 2016, istanbul,
Tarkiye

« Tying and Untying the Knot:How Should Entrepreneurs Negotiate with Investors?, 15 Ekim 2016, Istanbul,

Turkiye
* TEKNOFRAM — Board Game for Patent Searching” and “LES 100 Training -IPR and Commercialization of

Technology Through Licensing, 16 Ekim 2016, istanbul Tiirkiye

Diger Ulusal-Uluslararasi Etkinlikler

* NCURA 58th Genel Kurul Toplantisi, 7-10 Agustos 2016, Washington, ABD

+ USIMP 9. Universite-Sanayi isbirligi Ulusal Kongresi/ Saglik Teknolojilerinde Universite Sanayi isbirligi, 6-
7 Eylil 2016, Ankara

» Neuroergonomics Konferansi, 6-7 Ekim 2016, Paris, Fransa

* The Lean Startup, 31 Ekim-6 Kasim 2016, San Francisco, USA

* Building a high performance IP Pipeline, 16 Eylil 2016, Budapeste, Macaristan

+ Developing your investor network and closing investment deals, 13 Ekim, Barcelona, ispanya

« Accessing finance and interacting with financial stakeholders, 3 Subat, Bologna, italya

- Accessing finance and interacting with financial stakeholders, 29 Kasim 2016, Barcelona, ispanya

0zU Arastirma Barometresi

Ticarilestirme siire¢lerinde kanatlarnimizin altindaki riizgar.

2009-2016 TUBITAK 2 Ticarilestirme 2 Faydah Model tescili
Toplam projeleri: Basarisi 3 Patent tescili

proje hacmi: 543 4] Patent basvurusu
SEM TL /

:;% S ) |
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TTO EKkibi

- Nilay Papila (nilay.papila@ozyegin.edu.tr)

- Tugce Akdik (tugce.akdik@ozyeqgin.edu.tr)

- Gizem Asker (gizem.asker@ozyegin.edu.tr)

- Nora Kayaer (nora.kayaer@ozyegin.edu.tr)

- Gulcan Tutkun (gulcan.tutkun@ozyegin.edu.tr)
- Zeynep Yaz (zeynep.yaz@ozyegin.edu.tr)

Teknoloji Transfer Ofisi Ozyegin Universitesi Cekmekéy Kamplisii
Nisantepe Mah. Orman Sok. 34794 Cekmekdy - ISTANBUL Tel: 0216 564 98 47
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